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Tropical Millenium
crece un 24% hasta

los 47 millones

INTERNACIONAL/ |a compariia ubicada en Vélez-M4

aga

aprovecha la demanda exterior para volver a subir dos digitos.

Juan Alberto Gémez. Malaga

Tropical Millenium, comer-
cializadora de subtropicales,
prosigue su estela de creci-
miento iniciada en los tiltimos
afios. La ensefia, afincada en
Vélez-Milaga (Malaga), vol-
verd a aumentar su factura-
cién en dos digitos. En concre-
to, prevé unasventas de 47 mi-
llones de euros lo que repre-
sentaunavance del 23,7 % res-
pecto al afio 2018. Esta subida
es paralela al aumento de su
comercializacion de fruta, que
pasa de 17 millones a 20,15 mi-
llones de kilos de aguacates y
mangos. Su consejero delega-
do, Javier Fernandez, atribu-
yelas buenascifras al “aumen-
todel consumoy el ntimero de
clientes que hemos captado”.
Considera que el éxito esti en

“la calidad y el valor afiadido
ligadoal producto”lo que per-
mite “consolidar al cliente fijo
y sumar otros nuevos”. Su
procedencia tiene origen tan-
to en la Axarquia y la Costa
Tropical (Mélaga y Granada)
COMO en terceros paises.

Exportaciéna 25 paises

La comercializadora de sub-
tropicales mantiene su cartera
muy diversificada exportando
amas de 25 paises de todo el
mundo. De hecho, las ventas
exteriores concentran el 70%
de todo su negocio. Los princi-
pales destinos son, fundamen-
talmente, la Unién Europea'y,
dentro de ella, Francia, Reino
Unido y Alemania. No han
abierto ningtin mercado ante
“el crecimiento generalizado”

de todos en los que operan,
puntualiza el directivo. Espa-
fia sigue siendo uno de sus
grandes mercados ya que aca-
para el 30% de la demanda.
Tropical Millenium ha creci-
do un 20% en el mercado do-
méstico, aunque su pesono ha
variado “al crecer, enlamisma
medida, a nivel internacional”,
De cualquier modo, Espafia

' representa para la compatifa

agroalimentaria “una gran al-
ternativa de futuro”,

Brexit

Reino Unido sigue siendo un
mercado muy solido para
Tropical Millenium. De mo-
mento, no han advertido sig-
nos de fatiga. Si prospera un
Brexitconacuerdo,como pre-
vén los analistas, “habra una

JAG.

el

Ala izquierda, Javier Fernandez, consejero delegado de Tro,

presidente de la compafiia.

La firma ha
adquirido una finca
de 6,5 hectareas
para ampliar su
capacidad propia

fase de adaptacién y todo sera
mucho méds facil”, sostiene Ja-
vier Ferndndez. De hecho, no
prevén impacto en el corto
plazo por lo que la presente
campafia quedard a salvo. A
medio y largo plazo, afloran
nuevos desafios en un pais que

Zmillenium

i

tendrd consideracion extraco-
munitaria. Por ejemplo, ma-
yores lapsos en el transporte y
la necesidad de contar con la
figura de los importadores al
no poder vender directamen-
te. De cualquier manera, “la
principal ventaja del aguaca-
te”, defiende, “es que no tiene
sustituto al igual que sucede
con el platano o la naranja”. El
CEOQ esta convencido de que
“su consumo se mantendra
entre los britinicos”. “La duda
esta -se pregunta- en si elegi-
rdn a los proveedores espafio-

ANDALUCIA

pical Millenium, acompafiado de Miguel Paez,

lesoalosdeultramar”,

Nuevas inversiones

La compafiia que dirigen Ja-
vier Fernandez y Miguel Pdez
ha duplicado hasta dos millo-
nes de euros la inversion desti-
nada a modernizacién y am-
pliacion de su planta. En pri-
mer lugar, han adquirido una
finca de 6,5 hectdreas lo que
les permite “aumentar la ca-
pacidad productiva propia”.
También han reformado el al-
macény han instalado un nue-
vocalibrador de fruta.
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